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O empresario Aldo Ribeiro, que ha 30 anos administra a Academia GT,

no Rio de Janeiro, considera como aspectos fundamentais para o suces-
so de uma academia a escolha e a manutencao dos equipamentos que
sao disponibilizados para os clientes. “Como envolve muito capital, esta
e uma area muito importante; nao deve haver erros’, afirma. O interes-
se especial que nutre por essas areas levou-o a perceber que um modo
eficaz de oferecer os melhores equipamentos aos clientes é investir em
uma academia multimarcas. Veja o porqué da afirmativa.

Encontrar formas de reu-
nir 0 melhor em equipamentos a fim
de oferecer diversidade, seguranca e
eficacia aos treinos realizados pelos
clientes da academia.

O acumulo de infor-
macoes, através de visitas a feiras ex-
pOSitoras € 4o uso constante de sua
network, foi o gue conduziu Aldo na
investigacao sobre como o mercado
se comporta em relacao a equipamen-
tos e quais os meios possiveis para se
encontrar a exceléncia nesta area tao
importanie para as academias.

Pesquisando as em-
presas fornecedoras, © empresario

concluiu que todas apresentam dife-
rentes niveis de qualidade em seus
aparelhos — “todos os fabricantes
produzem bons, excelentes e péssi-
mos equipamentos’, acredita — e que
a grande oferta de diferentes mode-
los inviabiliza uma avaliacao mais mi-
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nuciosa. "Alguns fabricantes cnegam
a ofertar 150 modelos; além disso, a
cada ano sao lancadas novas linhas
gue, eventualmente, apresentam no-
vas inadequacoes..

Para atingir seus objeti-
vas, sem que para isso fossem necessa-
rigs estudos individualizados de marcas
e linhas ou um orcamento astrondmico
que pudesse admitir erros, o empre-
sario passou a adotar algumas medi-
das basicas. Consuita proprietarios de
outras academias para saber sobre a
qualidade do servico de manutencao
e a aceitacao pelos clientes dos equi-
pamentos que pretende adquirir; pro-
cura sempre comprar em feiras {“levo
homens e mulheres da equipe para
testa-los, assim recebo sugestoes im-
portantes de dois diferentes tipos de
usuarios”); e faz um mix entre nacicnais
e importados ("*hoje, o mercado nacio-
nal oferece maquinas tao boas quanto
as estrangeiras”), entre ouftras.
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VEJA OUTRAS DICAS DO
EMPRESARIO PARA UMA BOA
APOSTA NO MiX DE EQUIPAMENTOS:

- Tome muito cuidado com o0s lanca-
mentos; mesmo 0s importados cos-

tumam ter muitas falhas. Ja constatei
Isto em feiras internacionais.

- Ndao compre no primeiro dia de feira,
nos ultimos dias costumam aparecer
promocoes e e possivel conseguir
Lima boa negociacao Nos equipamen-
{OS expostos.

- A0 comprar importados, invista na
queles que nao tém similar nacional
Ol NOs que tém a qualidade compro-
vadamente superior; em alguns casos

SO 0 original e realmente o meinor.

L.embre-se de gue alguns consuito
res costumam ganhar comissoes nas
vendas de equipamentos e talvez nao
indiguem as opcoes mais adequadas
a Sua academia; na duvida, ligue para
OS proprietarios de outras academias
para ter informacoes mais detalhadas
sobre 0s equipamentos.

. Compre um ou dois aparelhos por
vez; assim, seus clientes serao sempre
surpreendidos com novidades.

- Faca as escolhas de acordo com a
area disponivel para os equipamen-

tos. Por exemplo: com mais espaco,
adquira para membros inferiores a
flexora sentada, deitada e em pe; com
menos espaco, adquira apenas a fle-
xora sentada.

- Procure manter um otimo relaciona-
mento com o pessoal da manutencao;
as vezes, dependemos mais deles do
que do fabricante e um pronto aten-
dimento pode fazer toda a diferenca.



